Salgskonsulent vaerktgj Jylland — er du klar til at saette
dit eget aftryk pa veerktgjsmarkedet?

Du kender veerktgj/beslags-branchen, trives i selvsteendigt B2B-salg og ved, hvad der
skal til for at opbygge relationer, der bliver til forretning. Vi s@ger en salgskonsulent til
veerktgj i Jylland/Fyn, der kan tage ejerskab over en kundeportefglje og udvikle den
videre.

Hvad du skal lave

Du arbejder selvstaendigt med salg og radgivning af professionelle B2B-kunder inden for
veerktej/beslag lgsninger og fungerer som faglig sparringspartner for kolleger pa tvaers af

AOs forretningsomrader.

| praksis betyder det, at du:

sradgiver og supporterer nye og eksisterende B2B-kunder i AOs kundeportefglje inden
for veerktgj

*ops@ger og opbygger relationer til nye kunder inden for vaerktgj/beslag-segmentet
planlaegger og gennemfarer kundebesgg med fokus pa langsigtede samarbejder
sudarbejder, praesenterer og falger op pa tilbud, samhandelsaftaler og kundeplaner
*bidrager til mersalg og krydssalg i samarbejde med salgsorganisationen

esamarbejder taet med kollegerne i butikkerne om at sikre en sammenhasngende
oplevelse for kunden

*holder dig opdateret pa udviklingen i markedet og bruger den viden aktivt i din
kunderadgivning

Hvem vi leder efter

Du har erfaring med B2B-salg og solidt branchekendskab til vaerktgj/beslag eller et
beslaegtet produktomrade. Du arbejder struktureret, tager ansvar og motiveres af
konkrete resultater.

Derudover forventer vi, at du:

+har god forstaelse for professionel kundedrift og komplekse kundeportefaljer

«arbejder malrettet med budgetter og resultater

«er fleksibel, mgdestabil og palidelig

*har gode kommunikations- og forhandlingsevner, der skaber tillid hos kunderne

«trives lige s meget med at ops@ge nye forretningsmuligheder som med at pleje og
udvikle eksisterende kunderelationer

eer nysgerrig pa nye lgsninger og tendenser i branchen, og tgr udfordre kunderne fagligt
Hvad du far

Du bliver en del af et team af 2 kollegaer og refererer til vores Projektchef Bue. Du far
firmabil og en rolle med stor selvstaendighed — men med taet sparring og et hold i ryggen,
der kender markedet og hinanden godt.

Vi ved, at udvikling er vigtigt for din trivsel. Derfor skal vi nok klaede dig pa med relevante
kurser/uddannelse, hvis du har brug for at supplere din viden.

Bradrene A & O Johansen A/S - vi er klar til fremtiden

Vi er en af Danmarks farende forhandlere af EL, VVS, veerktgj, arbejdstaj, VA og andet
udstyr til bygge- og handveerksbranchen.

Men selvom vi har over 100 ar pa bagen, sidder vi ikke fast i fortiden. Med vores AO365-
app har kunderne butikken i lommen og adgang til omkring 600.000 varevarianter dagnet
rundt — understeattet af 54 butikker i Danmark og 9 i Sverige samt et hgjteknologisk lager,
der sikrer hurtig og effektiv levering. Som salgskonsulent er du teet pa kunderne, selvom
du ikke arbejder i en fysisk butik, og du hjeelper dem med at navigere i vores digitale
lgsninger.
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Jobomrade:
Salg
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https://karriere.ao.dk/
https://ao.dk/services/koncepter/ao365
https://ao.dk/services/koncepter/ao365

Du er vores nye kollega, er du ikke?

Sa send dit CV og en ansagning om, hvorfor du er den rette til jobbet via linket.

Vi holder samtaler Igbende og slar til, nar vi har fundet den rette kollega.

I AO ser vi mangfoldighed som en styrke, og vi opfordrer alle interesserede til at sage
stillingen.

Har du spargsmal, er du velkommen til at kontakte Projektchef Bue Petersen pa 53 36 04
03 eller BUE@AO.dk

OBS: Vi modtager udelukkende elektroniske ans@gninger via vores rekrutteringssystem.
Vi glaeder os til at hgre fra dig!
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